
 
 

 

Preventa 
 

Descripción del Puesto 
Desde AHEMBO, S.L. estamos buscando un Preventa para nuestra delegación en Tenerife para mantener 
y aumentar las rutas de puntos de venta asignada, atendiendo a las necesidades de producto y tratando 
de aumentar las referencias de la compañía. 
 
Funciones y responsabilidades del puesto 

• Verificar puntos de venta de la ruta del día visitando los diferentes establecimientos que están 
distribuidos por todo el territorio que acoge su Delegación haciendo uso del vehículo comercial. 

• Realizar visitas a los puntos de ventas asignados, grabar los pedidos en el sistema y gestionar la 
cuenta, solucionando incidencias en el propio punto de venta y atendiendo las peticiones del 
cliente. 

• Comprobar disponibilidad del producto y realizar pedidos de aquellos necesarios. 

• Trabajar dentro de su ruta diaria los objetivos de ventas / penetración de producto (marcados 
por marketing). 

• Negociar el precio con algunos de los productos y consensuarlo con el responsable en caso 
necesario.  

• Validar los pedidos solicitados y las incidencias surgidas con el supervisor 

• Buscar posibles nuevos puntos de venta en ruta. 

• Cobro de facturas 

• Funciones puntuales de Técnico Comercial para incrementar ventas de marcas concretas a 
través de acciones específicas en puntos de venta. 

 
Formación requerida 

• Se valorará formación Bachillerato/Formación Profesional Grado Medio, o formación 
relacionada con el puesto. 

• Imprescindible carnet de conducir. 

• Manejo de office básico. 
 
Experiencia Requerida 

• Se valorará experiencia en el puesto, pero no es un requisito imprescindible. 

Competencias y/o Habilidades 

• Comprensión de información. 

• Realización de tareas. 

• Orientación al cliente. 

• Fiabilidad. 

• Tenacidad.  
Se valorarán: 

• Análisis. 

• Resolución de problemas. 

• Toma de decisiones. 

• Asesoramiento. 

• Orientación a resultados. 
  
Qué ofrecemos 

• Incorporación a una empresa líder en su sector, en un entorno profesional y competitivo. 

• Contratación indefinida, jornada completa. 

• Oportunidad de crecimiento y desarrollo profesional. 

• Un equipo apasionado y colaborativo. 


